Przedstawiciel Handlowy / g,.,).’

Specjalista ds. odpadow I %% covionment
Opis stanowiska pracy i oczekiwania wzgledem
kandydata

1. Zakres geograficzny s$Swiadczenia pracy: lokalizacje Grupy FCC na terenie woj.
matopolskiego

2. Zakres dziatania: praca w dziale handlowym Grupy FCC w Polsce

3. Bezposredni przetozony: Dyrektor Handlowy Regionu

4, Gtowne zadania - realizowane w oparciu o wytyczne przetozonego, a w przypadku jego
nieobecnosci, samodzielnie:

e pozyskiwanie nowych klientdw na powierzonym obszarze, przede wszystkim z segmentu matych
i Srednich przedsiebiorstw oraz opieka nad dotychczasowymi klientami

e przygotowywanie ofert handlowych

e opracowywanie kalkulacji

e negocjowanie warunkow umoéw oraz przygotowywanie umow do zatwierdzenia i podpisu przez
przetozonego

e ciggta dbatos¢ o utrzymanie rentownosci kontraktéw

e wsparcie w prowadzeniu akcji promocyjnych i dziatan marketingowych

5. Oczekiwania i umiejetnosci:

e przynajmniej 3-letnie dos$wiadczenie na stanowisku przedstawiciela handlowego
udokumentowane sukcesami w postaci obrotu min. 50 TPLN/miesiac

o mile widziana znajomo$¢ branzy gospodarki odpadami

e mile widziana praktyczna wiedza z zakresu przepisow zwiazanych z ochrona srodowiska i
gospodarka odpadami

e samodzielnos$¢, systematycznos$é, dobra organizacja pracy wiasnej i dyscyplina w realizowaniu
powierzonych zadan

e komunikatywnos$¢ i umiejetnos$¢ wspdtpracy w grupie

e umiejetnosc¢ pracy pod presjg czasu

e prawo jazdy kat. B oraz praktyczna umiejetno$¢ prowadzenia samochodu wraz z gotowoscig do
odbywania podrézy stuzbowych

e znajomos$c¢ jezyka angielskiego bedzie dodatkowym atutem



